الدرس الأول : الطلب .


المنتجين : هم الذين ينتجون السلع .

المستهلكين : هم الذين يستهلكون السلع .

السوق لدى الشخص العادي:المكان الذي يقصده الناس لشراء حاجاتهم من سلع وخدمات او بيع فائض منتوجاتهم .

السوق في الأقتصاد : الألتقاء بين فئتين [[ بائعين و مشترين ]] بشكل مباشر او غير مباشر بهدف مبادلة السلع و الخدمات بالنقود .


	
وجه المقارنة :
	
السوق لدى الشخص العادي :
	
السوق في الأقتصاد :

	
مكان الألتقاء :
	
في السوق [[ داخل المحلات ]] .
	
لا يوجد مكان محدد .

	
السلع و الخدمات :
	
محددة ، متنوعة ، بسيطة .
	
ثابته ، كبيرة ، ثقيلة .

	
اسلوب الألتقاء :
	
مباشر .
	
مباشر ، وغير مباشر .




الطلب : هو الرغبة في الحصول على سلعة او خدمه معينه .


الطلب الفعلي : هو الرغبة بالقدرة الشرائية للفرد و استعداده المادي لدفع ثمن تلك السلعة او الخدمة .


شروط الطلب الفعلي : 1. الرغبة الشرائية 2. القدرة المادية 3. مدة زمنية محدده .


جدول الطلب : هو جدول يحدد الكميات المطلوبة من السلعة عند الأسعار المختلفة في فترة زمنية محددة . 

إن الكميات المطلوبة من سلعة ما تبين حجم المبيعات من تلك السلعة عند سعر معين .


منحنى الطلب : منحنى يبين  العلاقة بين السعر والكمية للمنتج و المستهلكين .


قانون الطلب : وجود علاقة عكسية بين سعر السلعة و الكمية المطلوبة منها . << كلما ارتفع سعر السلعة نقصت الكمية المطلوبة منها و كلما انخفض سعر السلعة زادت الكمية المطلوبة منها .



في منحنى الطلب تكون العلاقة عكسية بين الكمية المطلوبة و السعر . 
الدرس الثاني : العوامل المؤثرة في الطلب :


1. دخول المستهلكين : إذا زاد دخل الفرد زاد طلبه على السلع ، و إذا انخفض دخل الفرد انخفض طلبه على السلع .

2. عدد المستهلكين : إذا زاد عدد المستهلكين زاد الطلب ، وإذا انخفض عدد المستهلكين انخفض الطلب .

3. اذواق المستهلكين : إذا تغير ذوق المستهلكين لصالح سلعة معينه فيزيد الطلب عليها و يقل الطلب على بقية السلع الأخرى .

4. اسعار السلعة المتنافسة [[ البديلة ]] و المتكاملة : عندما يرتفع سعر سلعة ما يلجأ المستهلكون لشراء سلعة آخرى و بديلة .

5. مرونة الطلب : مقياس لمدى استجابه الكميه المطلوبة من سلعة ما نتيجه للتغير في سعرها .

معايير لتحديد مرونة الطلب :
1. هل بالإمكان تأجيل شراء هذه السلعة ؟
2. هل يوجد بدائل قريبة لهذه السلعة ؟
3. هل تمثل قيمة السلعة جزءا كبيرة من دخل المستهلك ؟

إذا جاءت الأجابات لسؤالين بـ نعم فإن الطلب يكون مرناً و إذا جاءت الأجابات لسؤالين بـ لا فإن الطلب غير مرن .



الدرس الثالث : العرض : 

الطلب يمثل المشترين و العرض يمثل البائعين . 

العرض : الكميات المختلفة من السلع التي يرغب و يستطيع المنتجون عرضها للبيع مقابل اسعار مختلفة في فترة زمنية محدده . 


لكي يتحقق العرض لابد من توافر شروط : 
1. قدرة المنتج على انتاج السلع . 
2. توافر الرغبة لدى المنتج لعرض السلعة . 
3. ارتباطه بفتره زمنية . 
4. السعر المناسب . 
5. المكان المناسب . 
6. حجم الكمية المعروضة . 


جدول العرض : هو جدول يحدد الكميات المعروضة من السلعة عند الأسعار المختلفة في فترة زمنية محددة . 


في منحنى العرض العلاقة طردية بين السعر و الكمية المعروضة . 

الدرس الرابع : العوامل المؤثرة  في العرض : 


1. تكلفة عوامل الأنتاج : اذا ارتفع سعر انتاج سلعة ما ينخفض المعروض منها ، وإذا انخفضت تكلفة سلعة ما يزيد المعروض منها . 



2. تقنية الأنتاج : استخدام الأساليب الحديثة يساعد على زيادة الانتاج و انخفاض تكاليفه و زياده الكميات المعروضة و زياده الأرباح .



3. الضرائب و الأعانات : اذا فرضت الحكومة الضرائب تزيد تكلفة الأنتاج و يقل الربح و ينخفض الأنتاج ، وإذا فرضت الحكومة الإعانات تقل تكلفة الانتاج و تزيد الأرباح و يزيد الأنتاج . 



4. توقعات البائعين و المنتجين : عندما يتوقعون زياده سعر السلعة في المستقبل يخزنونها فيقل المعروض منها ، و إذا توقعوا انخفاض سعر السلعة في المستقبل يعرضونها للبيع بكميات كبيرة . 



	
اسباب ارتفاع سعر السلع :

	
اسباب انخفاض سعر السلع :

	
الأزمات السياسية .
المناسبات و الاعياد .
ارتفاع دخل الفرد .
ارتفاع تكلفة عوامل الانتاج .
	
ظهور منتجين جدد لنفس السلغى .
ظهور سلع منافسة .
انخفاض دخل الفرد .
انخفاض تكلفة عوامل الانتاج .






5. سعر التوازن : هو السعر الذي تتساوى فيه الكمية المعروضة مع الكمية المطلوبة . 


· الفائض : زيادة الكمية المعروضة عن الكمية المطلوبة . 

· العجز : قلة الكمية المطلوبة عن الكمية المعروضة .
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