ملخصَ لمادّة الاقتِصاد <3 !!

درس ] الطلب والعوامل المؤثره فيه [

* السوق لدى الشخص العادي : هو المكان الذي يقصده الناس لشراء حاجاتهم من سلع وخدمات أو لبيع فائض منتوجاتهم.
* السوق في الاقتصاد : هو الالتقاء بين فئتين (بائعين ومشترين) بشكل مباشر أو غير مباشر ، وفي أي مكان بهدف مبادلة السلع والخدمات بالنقود.

	            وجه المقارنه 
	    السوق لدى الشخص العادي
	   السوق في الاقتصاد

	            مكان الالتقاء
	             مكان معين
	          أي مكان

	           السلع والخدمات
	               محدده
	            متنوعه

	          أسلوب الالتقاء
	         بطريقة مباشره
	      بطريقة مباشره أو غير مباشره


*الطلب : هو الرغبه في الحصول على سلعه معينه أو خدمه محدده.

* الطلب الفعلي : هو اقتران الرغبه بالقدره الشرائيه للفرد واستعداده المادي لدفع ثمن(سعر) تلك السلعه أو الخدمه.

* شروط الطلب الفعلي : 1- رغبة المستهلك في شراء السلعه أو الخدمه. 2- القدره الماديه للمستهلك . 3- ارتباط الطلب بمدة زمنية محدده.

* أمثله على الطلب الفعلي : حاسب آلي ، ساعه يدويه.  * أمثله على الطلب الغير فعلي : برج سكني ، ناقلة نفط.   

* جدول الطلب : هو الجدول الذي يحدد الكميات المطلوبة من السلعة عند الأسعار المختلفة خلال فترة زمنية معينة.
* ما الاجراءات التي يجب على الدوله القيام بها لمواجهة غلاء الأسعار : 1- دعم الحكومه للمواد الغذائيه. 2- انشاء جمعيات لحماية المستهلك. 

* منحنى الطلب : يمثل الكمية المطلوبه من سلعه عند كل سعر .

* قانون الطلب : وجود علاقه عكسيه بين سعر السلعه والكميه المطلوبه منها. أي أنه ( كلما ارتفع سعر سلعه نقصت الكميه المطلوبه منه).

* العوامل المؤثره على الطلب: 1- دخل المستهلكين. ( كلما ارتفع دخل الفرد زاد طلبه على السلع والخدمات).

 2- عدد المستهلكين. ( الزياده في عدد المستهلكين يتبعها زيادة الطلب على السلع والخدمات).    3- أذواق المستهلكين. 

4- أسعار السلع المتنافسه والمتكامله. ( ارتفاع سعر سلعه معينه يجعل المستهلكون يستهلكون السلعه المنافسه لها).
* مادور الاعلانات في جذب المستهلكين لشراء السلع : تغير أذواق المستهلكين لصالح سلعه معينه مما يؤدي لزيادة الطلب عليها.

	                     السلعه
	                              السلعه المتنافسه

	        الأقمشة الحريريه والصوفية

        الحاسب الآلي المحمول

         الأسماك

        السيارات الأوروبيه
	                              الأقمشة القطنية

                       الحاسب الآلي الثابت

                                  اللحوم

                          السيارات اليابانية


* مرونة الطلب: مقياس لمدى استجابة الكمية المطلوبة من سلعة ما نتيجة للتغير في سعرها.

* جدول يوضح كيفية قياس مرونة الطلب :

	                            الأسئله

	               هل يمكن تأجيل شراء السلعه؟

	               هل يوجد بديل منافس للسلعة؟

	هل يمثل سعر شراء السلعه جزء كبير من دخل المستهلك؟


درس ] العرض والعوامل المؤثره فيه [
* يقوم السوق في الإقتصاد على ركنين أساسين هما : ( الطلب والعرض) ، ( المشتري والبائع).
* العرض : هو عباره عن الكميات المختلفة من السلعة التي يرغب المنتجون عرضها للبيع في السوق مقابل أسعار مختلفة خلال فترة زمنية محددة.

* شروط العرض: 1- توفر الرغبه للمنتج لعرض السلعه. 2- توفر القدره للمنتج على إنتاج السلعه . 3- ارتباط عرض السلعه بمدة زمنية محدده.

* جدول العرض: هو الجدول الذي يحدد حجم الكميات المعروضة من السلعة عند الأسعار المختلفة في فتره زمنية محدده.

* قانون العرض: كلما ارتفع سعر سلعه ما زادت الكميه المعروضه منها.

* بما تفسر اتجاه منحنى العرض نحو اليمين: لأن هناك علاقه طرديه بين السعر والكمية المعروضه.

* العوامل المؤثره على العرض : 1- تكلفة عوامل الانتاج. ( ارتفاع تكلفة عوامل الانتاج لسلعه معينه يؤدي الى انخفاض المعروض منها).

2- تقنية الانتاج.  3- الضرائب والاعانات.  4- توقعات البائعين والمشترين.

* هات أمثله لإعانات تقدمها دولة الإمارات وتؤدي لزيادة عرض بعض السلع في الأسواق :

* أسباب توقع البائعون ارتفاع الأسعار: 1- الكوارث الطبيعية.   2- الحروب.   3-المناسبات الوطنية.  4- الأزمات السياسيه بين الدول.

* أسباب توقع البائعون انخفاض الأسعار: 1- ظهور منتجين جدد للسلعه نفسها. 2- الازمات الاقتصاديه. 3- تغير أذواق المستهلكين.

* وضح الآثار الاقتصاديه الناجمه عن ارتفاع أسعار النفط على المنتجين والمستهلكين:

1- على المنتجين : قله الإنتاج ، ارتفاع الأسعار ، قلة العرض.        2- على المستهلكين : قلة الطلب على السلع بسبب ارتفاع الأسعار.

*سعر التوازن : هو السعر الذي تتساوى عنده الكمية التي يعرضها البائعون مع الكمية التي يطلبها المستهلكون.

*ما الشروط التي يتوقف عليها تحديد الأسعار في النظام الرأسمالي : 1- احتياجات المشترين.   2- قدرة البائعين على العرض.

* الفائض : هو زيادة الكمية المعروضه على الكميه المطلوبه.     * العجز : زيادة الكمية المطلوبه على الكميه المعروضه.

	         أوجه المقارنه
	           الطلب
	         العرض

	       العلاقه مع السعر
	      عكسيه
	         طرديه

	  اتجاه منحنى عند التمثيل البياني
	     نحو اليسار 
	     نحو اليمين


* بما تفسر اهتمام الاقتصاديين بدراسة سعر التوازن:
* بما تفسر لجوء بعض الدول لفرض ضرائب على الإنتاج أو على المبيعات من السلع :

*تقدم الدوله اعانات للمزارعين ومنها : 1- توفير الأدوات والمعدات الزراعية.

*تقدم الدوله اعانات للصناعيين ومنها : 1- تقديم القروض الميسرة.
درس ] نشأة النقود وتطورها [
*المقايضة : هي عملية مبادلة سلعه أو خدمه بسلعه أو خدمه أخرى.

* أسباب ظهور المقايضة : 1- تزايد أعداد السكان.  2- تطور وسائل النقل.   3- ظهور التخصص في العمل.    4- زياده في الانتاج.

* ما المعوقات التي حالت دون استمرار المقايضة في التجاره :1- تطور المجتمعات.   2- تنوع وتطور وتزايد الحاجات.

* مازالت المقايضة شائعه عند ( البدو ) ومازالو يتقايضون ( الألبان ، الصوف ، التمور ).

* عللي : يفيد أسلوب المقايضة في المجتمعات البدائية : لأن حاجات الأفراد بسيطه وغير متنوعه.

* سلبيات المقايضه : 1- صعوبة تخزين السلع. 2- عدم قابلية بعض السلع للتجزئه. 3- صعوبة نقل السلع. 4- صعوبة ايجاد مقياس واحد للتبادل.

* وضح رأيك في المقايضه كأسلوب للتبادل التجاري : لا يصلح للتبادل التجاري لأن حاجات الأفراد تتنوع وتتزايد وتتطور.

* النقود : هي أداة لقياس قيمة الأشياء ووسيط للتبادل التجاري والوفاء بالديون وأداة للادخار والتمتع بالقبول العام.
* أنواع النقود: 1- النقود المعدنية . 2- النقود الورقية . 3- النقود المصرفيه. 4- النقود البلاستيكيه.

* صنعت النقود قديما من : الحديد ، القصدير ، النحاس ، البرونز ، الذهب ، الفضه.

* عللي : نقش معدني الذهب والفضة بأختام تبين وزنها : 1- لبيان وزنها. 2- لتجنب الخلافات بين الافراد.

* بم تفسر : الكتابه على جوانب هذه النقود : لبيان هويتها وقيمتها.

* سلبيات النقود المعدنية : 1- ثقل وزنها. 2- صعوبة نقلها من مكان لآخر. 3- احتمال تعرضها للسرقه والضياع. 4- قلة قيمتها.

* السمات المشتركه بين العملات الورقيه : 1- لها قيمه معينه. 2- عليها اسم الدوله. 3- مصنوعه من نبات الحلفه. 4- بها خيط معدني وصوره مائيه.

* الشيك : هو ورقة نقدية قابله للصرف بعد تحريرها من قبل حاملها.

* ما المجالات التي يمكن لحامل الشيك استخدامه فيها : 1- التعاملات التجاريه. 2- عملية البيع والشراء.

* ما عقوبة الشخص الذي يكتب شيك بدون رصيد : 1- السجن. 2- الغرامه الماليه. 3- الحجز على الممتلكات.

* الشيك السياحي :

* الشركات التي تصدر شيك سياحي : 1- توماس كوك. 2- امريكان اكسبرس.

* تصدر الشيكات السياحيه بعملات دوليه مثل : 1- الدولار الأمريكي. 2- الجنيه الاسترليني. 3- اليورو.

* إجراءات الشيك السياحي : 1- توقيع مشتري الشيك عليه. 2- توقيع حامل الشيك عليه.

* ما تتوقع أن يحدث لو فقد الشخص الشيك السياحي : لن يتمكن السارق من صرف الشيك لأنه يتطلب توقيع واثبات.

* بم تفسر : تعدد الجهات التي تصدر الشيك السياحي : 1- زيادة الطلب. 2- تسهيل التعاملات التجاريه. 3- تسهيل الحصول على الشيك السياحي.

* أمثله على النقود البلاستكيه : 1- فيزا كارد. 2- أمريكان اكسبرس. 3- كردت كارد.
* ما الشروط اللازم توافرها ليصدر بطاقة الإئتمان : 1- ان يكون لديه رصيد في البنك. 2- أن يبلغ السن القانوني.

* ما المخاطر الناجمه عن ضياع بطاقة الإئتمان : سحب الرصيد من البنك واستغلاله من قبل الآخرين.

	               ايجابيات بطاقات الإئتمان
	                          سلبياتها

	    1- سهولة الحصول عليها.
	         1- تعرضها للسرقه والخدش.

	   2- سهولة عملية البيع والشراء.
	         2- تعرضها للضياع.

	    3- الحصول على الامتيازات.
	         3- استغلالها من قبل الآخرين.


درس ] النقود في دولة الامارات [
*من العملات التي كانو يتداولونها في الامارات سابقا: 1- الجنيه الاسترليني. 2- الريال النمساوي. 3-الروبيه الهنديه. 4- روبية الخليج.

*أصبحت الروبية الهندية العمله الرئيسيه لدولة الامارات بحكم العلاقات التجاريه التي تربطها بالهند وتم تداولها حتى 1959.

*عام 1959 قررت حكومة الهند طرح عملة (روبية الخليج) عملة غير رسمية للهند وتم تداولها حتى 1966.

* مراحل اصدار النقود: 

1- مارس- 1966 أصدرت دبي وقطر (ريال قطر ودبي).
3- أصدر الدينار البحريني عام 1965.
2- يونيو-1966 انضمت أبوظبي إلى الدينار البحريني وانضمت الامارات الشمالية إلى ريال قطر ودبي.
4- تم اصدار الدرهم في عام 1973.

*بم تفسر توقيع قطر ودبي اتفاقية عملة موحدة لهما (ريال قطر ودبي) ، * بم تفسر انضمام أبوظبي إلى الدينار البحريني: 

1- بحكم الجوار بين الدولتين. 2- عدم وجود عمله خاصه بالدوله. 3- قلة قيمة روبية الخليج.

*بم تفسر قلة فئات العملات المعدنية المتداولة مقارنة بفئات العملات الورقية: 1- صعوبة حملها. 2- ثقل وزنها. 3- عدم تناسبها مع التعاملات التجارية.

* بم تفسر وجود فئات مرتفعه القيمه في الفئات الورقيه : مثل 500-1000 درهم : 1- لارتفاع الأسعار. 2- لتسهيل عملية البيع والشراء.

* ما الجهة المسؤوله عن إصدار العمله في الامارات: المصرف المركزي.
درس ] وظائف النقود [
*وظائف النقود: 1- وظائف أساسية (1- وسيط للتبادل. 2- مقياس مشترك للقيمه )
  2- وظائف ثانويه ( 1- معيار للمدفوعات المؤجله. 2- مستودع للقيمه. 3- احتياطي لقروض المصاريف)

* العوامل التي تؤثر في ثبات أو تغير أسعار النقود : 1-الأزمات الاقتصاديه. 2- الكوارث الطبيعيه. 3- الحروب. 4- أسعار البترول.

*بم تفسر اهتمام المصارف بتخفيض أسعار الفائده على القروض التي تقدمها للعملاء: 1- تشجيع الاقتراض. 2- التنافس بين المصارف. 3- تشجيع الاستثمار.

*التضخم: هو انخفاض القيمه الشرائيه للنقود وبالتالي انخفاض قيمة النقود.

*أسباب حدوث التضخم :1- تزايد الطلب على السلع والخدمات. 2- نقص المعروض من السلع والخدمات.

*النتائج الاقتصاديه للتضخم الاقتصادي: 1- استفادة أصحاب الدخول الحره من تجار. 2- تضرر أصحاب الدخول الثانيه من موظفين.                         3- زيادة حجم واردات الدول. 4- انخفاض حجم صادرات الدول. 5- تضرر الدائنين بسبب انخفاض قيمة النقود وقت سداد الدين.

*الانكماش : هو ارتفاع القوة الشرائيه للنقود وانخفاض الأسعار.

* بم تفسر كثرة الجهات التي تصدر الشيكات السياحية : 1- زيادة الطلب عليها. 2- تسهيل التعاملات التجاريه. 3- تسهيل الحصول عليها.

* بم تفسر صرف البنوك بطاقات ائتمانيه لعملائها:لتسهيل عملية التبادل التجاري.

* بم تفسر وضع بعض الرسومات والصور على النقود الورقيه في الامارات: لبيان هويتها وقيمتها.
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	ورق- خيط معدني- الوان خاصه


*Good Luck All=)      




























* ملحوظة : إذا جاءت الاجابات لسؤالين أو أكثر (نعم) يكون الطلب على السلعه مرن ، أما اذا كانت الاجابات (لا) لسؤالين أو أكثر فيكون الطلب غير مرن.








